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7 מפגשים שבועיים 

מועד תחילת הקורס: 
27.12.2017

שעות: 9:00-13:00

עלות: 450 ₪ לכל המפגשי�

מיקום: אול� כנ�י� מפעלי העמק 
(מגדל העמק)

תנאי השתתפות:
•  ע�ק פעיל ומורשה  •  יכולת ייצור 
ומפעלי�  לארגוני�  ע�קי  ומענה 
גדולי�  •  כרטי� ע�ק רשו� באתר 

www.ylv.co.il 
ירוק לב

• מכרזי� ואי� זה קשור אלי�- איפה מוצאי�, �וגי מכרזי�, �וגיות 
משפטיות, הגשת מ�מכי� ועוד.

• תמחור והגשת הצעות מחיר.
• ניהול משא ומת
 וכלי� ל�גירת ע�קאות.

• נראות ושיווק ברשת הדיגיטאלית.
• בניית תכנית שיווקית ויצירת שיתופי פעולה.

• פאנל מקצועי של מנהלות משאבי אנוש ובעלי עמדות מפתח 
מארגוני�.

• מפגשי אימו
 ע�קי כדי לצאת לדר�.

נושאים עיקריים >

איך מגיעים 
לעבוד עם 

לקוחות גדולים?
מסגרת הקורס

אחרי שני מחזורים מוצלחים ו-65 בוגרים אנו נרגשים 

לפתוח את המחזור השלישי בקורס 'איך עובדים עם 

לקוחות גדולים?'

קור� פרקטי שיכי� אתכ
 בצורה מקיפה לקראת הע�קה 
הגדולה ע"י רכישת כלי
 מעשיי
 בתחו
 הפיננ�י, שיווק, 

מכרזי
, ניהול משא ומת�, שיתופי פעולה ועוד.
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